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ADEMAS HAY QUE MEJORAR LA INSTITUCIONALIDAD DE LA INNOVACION Y LA FORMACION DEL CAPITAL HUMANO

Cuadruplicar la inversion privada en I+D es
el principal reto que tiene el pais para 2020

D Recursos destinados

PAULINA ORELLANA

El ingreso de Chile a la OCDE no
s6lo pone al pais al nivel de la elite
econdmica mundial, sino que también
lo obligard, entre otros aspectos, a
avanzar a una mayor velocidad en
materia de innovacion.

Una de las primeras criticas que se
le hacen al pais en esta materia dice
relacién con sus niveles de inversion
en I+D. “La inversién privada es
uno de los retos mds importantes”,
senala Juan José Llisterri, especialista
principal de la divisién de ciencia y
tecnologia del Banco Interamericano
de Desarrollo (BID), argumentando
que en los proximos diez anos esta
inversién deberia cuadruplicarse.
Actualmente, el gasto total del pais en
I+D esel 0,68% del PIB, mientras que
la inversién privada es de 0,31%.

El ejecutivo explica que en los
altimos cinco anos ese presupuesto
casi se ha duplicado, sin embargo,
en una proporcion gasto ptblico v/s
privado a la inversa de laque se daen
los paises de la OCDE. “Para 2020 la
inversién total en I+D deberia superar
el 2% del PIB”, dice.

Acciones a desarrollar

Llisterri explica que el sector pu-
blico tiene la tarea de desarrollar
las condiciones adecuadas para que
el sector privado invierta, como la
proteccion de la innovacién con
derechos de propiedad intelectual y
la creacién de incentivos que acom-
panen el riesgo de las empresas a
base de subvenciones.

En cuanto a la falta de instituciona-
lidad de la innovacién, Mario Pezzini,

Expertos de la OCDE
aseguran que proteger
la innovacion privada
con derechos de
propiedad intelectual y
crear nuevos incentivos
que acomparien el
riesgo a base de
subvenciones son
algunas de las tareas
que tiene el sector
publico, para motivar
a las organizaciones a
innovar.

Mario Pezzini, experto OCDE en
regionalizacion.

experto OCDE en regionalizacion,
senala que en otros paises miembros
los consejos regionales de desarrollo
estdn apoyados por departamentos
de planeacién que intentan definir
una estrategia de inversion publica
para la regién. “La experiencia de la
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Juan José Llisterri especialista principal de la
division de ciencia y tecnologia del BID.

agencia regional de desarrollo en
Chile es importante, pero tiene que
fortalecerse, por ejemplo, con la
construccién de polos industriales y
centros tecnoldgicos”, dice.

Explica ademds que es necesario
crear en las regiones del pais peque-

1nos consejos de empresarios, con el fin
de que den a conocer sus prioridades
y lograr un mayor crecimiento de
las regiones.

“Es necesario diversificar mds la eco-
nomia, identificando nuevos recursos
y en los cluster tradicionales mejorar

LA EMPRESA MICROLOGICA DISENO EL DISPOSITIVO Y LOS SISTEMAS QUE UTILIZA ESTE PROGRAMA

BlingNation, una red de pago creada en Chile

KAREN Rios R.

Hace tres anos, Wencelao
Casares, joven emprende-
dor argentino creador de
Patagon.com, quiso co-
menzar una nueva aven-
tura: el BlingNation, una ‘ .
red de pago alternativa a |
los sistemas ’
globales ya
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la productividad”, dice Pezzini.

Respecto al tema del capital huma-
no para la innovacion, los expertos
comentan que las escuelas de negocio
deben incorporar la gestion de la
innovacion como un drea critica.
“El hecho de que se haya masifi-
cado la educacién universitaria ha
llevado a una menor participacién
de la educacion terciaria (institutos
profesionales y formacién técnica).
Lo que necesitan las empresas y el
sector productivo no es sdlo profe-
sionales de post grado, sino que un
sector intermedio de mano de obra
calificada”, sostiene Llisterri.

Agrega que “Chile tiene que ser
capaz de absorber las TIC vigentes
en el ano 2020 y 2030

¢Cree posible alcanzar estas
metas? Comente en www.df.cl/in

tradicionales.

Casares, para dar vida a este
nuevo proyecto, decidié que la
empresa chilena Microldgica,
con mas de 25 anos en la indus-
tria tecnoldgica, era la idonea
para colaborar con el disefio y
desarrollo del dispositivo y los
programas (software y hadware)
que utilizarfa este innovador
sistema de pago mdvil en los
locales del comercio que se
adhirieran en él.

“El sistema es muy pareci-
do al pago que se hace con la
tarjeta Bip! en Chile. Nosotros
pegamos en el teléfono un chip
que tiene una antena que se

conecta inaldmbricamente con
el punto de venta para hacer la
transaccién bancaria”, explica
Mariano Pola, gerente general
de Microlégica, quien anade
que la inversion de la firma
para este proyecto borded6 los
US$ 1,5 millones.

Hace un ano, este sistema fue
utilizado de manera piloto en
un banco en Estados Unidos,
dando muy buenos resultados.
Desde hace tres meses, que es
el tiempo que lleva disponible
oficialmente en el mercado, ya
son cinco las entidades banca-
rias que estdn utilizando esta
nueva red de pago.

uss1 5 milisn

fue la inversién que hizo Micrologica en el
desarrollo de este sistema de pago.

“El negocio de BlingNation
es trabajar con bancos comuni-
tarios de localidades pequefas
de Estados Unidos, en los que
las transacciones se desarrollan
entre personas y puntos de ven-
tas clientes del mismo banco”,
anade Pola.

El ahorro en la comisién
que debe pagar el comercio
ante este tipo de transaccion,
que es mucho mds directa y
sin intermediarios, es el prin-
cipal atractivo que ofrece este
sistema.

“Con esto no sélo se benefi-
cia el comerciante, sino que el
cliente, ya que los precios de los
productos podrian tener una
baja si disminuye el costo de
esta comisién”, advierte Pola.

Posibilidad en Chile
Microldgica, al ser socio de

BlingNation, es duenio de la
licencia de la tecnologia de esta
red de pago en caso de querer
aplicarla en Chile, escenario que
ya estdn evaluando.

Segun Pola, ya estdn en
conversaciones con algunas
instituciones bancarias y finan-
cieras para que en el futuro este
sistema llegue al pafs.

“Ademds de las instituciones
financieras, también estd el
interés en esta red por parte
de los operadores de telefonia
celular, ya que quieren entrar
al mundo de los micropagos,
y ven este sistema como una
buena oportunidad de hacerlo”,
destaca Pola.

Pese a que hay avances posi-
tivos en este tema, el ejecutivo
afirma que ain no definen la po-
sible fecha en que BlingNation
pueda operar en nuestro pais.
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GERENTE GENERAL DE LA MAYOR CONSTRUCTORA DEL PAIS, FRANCISCO GARCES, ADELANTA PROYECCIONES PARA 2010

SalfaCorp a fondo: revela planes en Colombia,
analiza la crisis y el caso Costanera Center

La firma se asocié
con la colombiana
ConConcreto para
iniciar proyectos en
esa nacién. Préximo
ano prevé crecer 10%
en todas sus dreas.

MARCO GUTIERREZ V.

El dltimo ano ha sido dificil
para SalfaCorp. La principal
constructora del pais vio como
perdia 5.000 empleos debido
a la crisis -entre ellos los 2.800
puestos por la paralizacién del
Costanera Center de Cencosud-y
tuvo que sacrificar importantes
madrgenes para reducir su so-
brestock de viviendas. Ademas,
a fines de junio sufrié por la
detencion de las obras -donde es
contratista- del proyecto termo-
eléctrico Campiche de Gener.

Pero hoy gran parte de esos
temas estdn quedando atrés.
La firma ya reactivé 20 proyec-
tos inmobiliarios en el pais, ha
recuperado cerca de 3.000 em-
pleos y tiene las bases firmes en
Colombia para ingresar al merca-
do de la construccién, tal como
ya lo hizo en Pert, comento el
gerente general de SalfaCorp,
Francisco Garcés Jorddn.

“Los costos de las crisis es 1o
mads duro, sobre todo en nuestro
caso, donde se afectd al sector
inmobiliario, lo que significd
sacar gente y eso a nadie le
gusta. No estamos para e€so en
las empresas”, sostuvo.

Pero Garcés admitio que la cri-
sis también les permitié “mirar-
nos hacia adentro”, para ordenar
los balances y prepararse para
lo que se venia cuando pasara
el temporal. Asi, se enfocaron
en dos unidades de negocios
concretas, inmobiliaria e ingene-
ria y construccion, a la vez que
redujeron pasivos por US$ 120
millones, como le habian prome-
tido a sus inversionistas.

-¢Como ven lo que se viene
para 2010?

LUZ MERCADO

Francisco Garcés
estimo que el
area inmobiliaria
venderd

US$ 350 millones
en 2010.

-Hemos reactivado del orden
de 20 iniciativas inmobiliarias y
tendremos en venta 60 etapas de
proyectos. En 2010 venderemos
del orden de US$ 350 millones
en el drea inmobiliaria, lo que no

es menor. Este sector explica 35%
de las ventas de la compania.
En ingenierfa y construccion
también vemos un despegue.
Minerfa y energia han sido di-
ndmicos y no pararon, infraes-

Campiche y los 80 afios de la empresa

Criticas por freno a Campiche
“Detener una inversion de ese

tamafio, en la mitad del proceso de la
construccion, es una sefial muy mala
para cualquier inversionista. Este pais
debe tener un organismo auténomo,
como el Banco Central, en donde

todos los proyectos de inversion que
tengan que respetar normativas, que
hay que cumplirlas, se puedan tramitar
a través de esa entidad. Esta deberfa
ser multidisciplinaria e interactuar con
organismos del Estado, pero una vez
que aprob6 una iniciativa, que eso sea
ley. No puede ser una duda para un
inversionista el que le puedan detener
un proyecto porque tres sefiores dijeron
que habia un problema. En eso Chile no
ha avanzado lo suficiente y estamos en
un nivel de improductividad fuerte ...
Cada inversionistas debe manejar una
cantidad enorme de variables, ventanillas
con procesos burocraticos muy lentos y

eso desincentiva. Asi, esas inversiones se
haran, pero no en Chile, sino que en otra
parte. Estamos perdiendo competitividad
y tiempo que vale mucha plata y eso,

a la larga, es empleo. Creo que el pais
necesita ese organismo, que tome esto
de manera responsable y no esté a cargo
del gobierno de turno. Sé que es una
decision politica crearlo, pero es para el
bien pais”.

Compainiia de largo plazo
“Estamos cumpliendo 80 afios y cuesta
imaginarse 80 afios mas. Pero tenemos
la responsabilidad de, para quienes sigan
en el futuro, entregarles una empresa
como la que hemos hecho, con un buen
equipo, bien armada, con un gobierno
corporativo, con la confianza de los
inversionistas y clientes y un desarrollo
mas alla de Chile. Hemos trabajado en
ser eficientes y debemos seguir siéndolo.
Esta es una compafia de largo plazo”.

tructura también, hospitales y
obras publicas se han movido
harto. Como proyeccion de cre-
cimiento, mds que por un drea
u otra, pensamos avanzar sobre
10% en 2010 en ventas.

-¢Como va el proceso de
internacionalizacién?

-Bien, la crisis también nos
ayudo a enfocarnos en esa parte.
En Perti tenemos una empresa
bien estructurada, asociaciones
con empresas locales y hemos
diversificados nuestro negocios.
Estamos en mineria y en obras
de construccion. Veo bien a Perti.
Ese pais representa entre 5% a
10% de nuestras ventas.

Lo otro que decidimos fue en-
trar a Colombia de una manera
més fuerte y estructurada. En ese
pais hicimos un joint venture
con laempresa ConConcreto, la
mds grande de Colombia, y es-
tamos estudiando dénde vamos
a trabajar juntos, elaborando el
plan de negocios.

-Y por eso han contratado

ejecutivos extranjeros?

-Si. En esta compania hay
ejecutivos de varias naciones,
de Colombia, Venezuela, Pera
y Argentina. Cuando se tiene
pensado salir a América Latina
se debe reclutar gente que ma-
Nana sirva en esos paises.

-¢Como ve el futuro del mer-
cado inmobiliario?

-Somos optimistas. El mercado
inmobiliario seguird desarrolldn-
dose con fuerza. Los actores que
ganardn son los que hardn bien
las cosas y serdn los grandes.
Tenderdn a desaparecer los mds
chicos. El sector tiene todavia
stock de viviendas y creo que,
a fines del tercer trimestre, se
puede pensar en que logra-
rd un ritmo mds paulatino de
crecimiento.

Margenes por Costanera

-iCOmo impactara en
SalfaCorp la reactivacion del
Costanera Center?

-En el proyecto Costanera
Center lo que se cobra es la
administracion del contrato,
por lo que no impacta tanto en
las ventas, si en los margenes.
Pero es un proyecto importan-
te para la compania. Impacta
positivamente.

-<En cuanto?

-No, eso no lo diré. Pero tam-
bién impacta positivamente para
el pais,la economia y en la gente
nuestra. Es un proyecto impor-
tante, desde el punto de vista de
la ingenieria. No sé si en Chile
se valora el tamano que tiene, la
capacidad técnica que hay detrés.
Eso es muy motivante para la
gente nuestra. Terminar ese
edificio de 300 metros de altura,
es un tremendo proyecto.

-éiPero el impacto de su pa-
ralizacion también debe haber
sido fuerte?

-Fue duro, porque hubo que
sacar a la gente y a la nuestra
redestinarla a distintos proyec-
tos. Eso no se hace de un dia
para otro.

No es una Promocion. Es un Compromiso.
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