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3.180
CASOS DE ROBO 

VIOLENTO DE 
VEHÍCULOS HA 

HABIDO ESTE AÑO 
EN LA REGIÓN 

METROPOLITANA, 
SEGÚN DATOS DE 

CARABINEROS.

44,6%
SUBIERON LOS 

DELITOS DE MAYOR 
CONNOTACIÓN 
SOCIAL EN 2022 

RESPECTO A 2021, 
SEGÚN EL CENTRO DE 
ESTUDIOS Y ANÁLISIS 

DEL DELITO.

U
no de los factores 
que marcaron el 2022 
fue el aumento en la 
preocupación sobre 

las temáticas de seguridad y 
delincuencia. En ese sentido, 
según el último balance de 
labor policial de Carabineros de 
Chile, en lo que va de este año 
se han producido 3.180 casos 
de robo violento de vehículos 
en la Región Metropolitana, de 
los cuales un 32% se concen-
tra en las comunas de Maipú, 
Puente Alto, San Bernardo y La 
Florida. 

Un escenario que ha levanta-
do las alertas en la ciudadanía, 
que se ha visto en la necesidad 
de buscar nuevos métodos de 
seguridad para movilizarse con 
tranquilidad. Uno de ellos es el 
blindaje de vehículos, una téc-
nica que ha experimentado un 
auge en los últimos dos años. 

“La demanda se ha incre-
mentado de manera importan-
te. Antes, hablar de blindaje de 
autos en Chile no era nece-
sario”, señala Maurice Bunout, 
gerente general de Blindek Car, 
algo que atribuye a la sensa-
ción de seguridad que entrega 
el trasladarse en un auto blin-
dado y que toma relevancia 

EL AUGE DEL 
BLINDAJE DE 
VEHÍCULOS 

PARA 
RESGUARDAR 

LA SEGURIDAD

El informe anual de 
la Subsecretaría 
de Prevención del 
Delito reveló un 
acelerado aumento 
en la delincuencia 
en el país, lo que 
ha impactado en 
el interés tanto de 
particulares como 
de empresas por 
blindar sus vehículos 
como una medida de 
protección. 
POR ANDREA CAMPILLAY 

considerando que, según datos 
del informe anual del Centro de 
Estudios y Análisis del Delito, los 
delitos de mayor connotación 
social se incrementaron un 
44,6% en 2022 respecto al año 
2021. Asimismo, una encuesta 
realizada en enero de este año 
por la Cámara de Comercio 
de Santiago (CCS) determinó 
que más del 70% de los chilenos 
percibe actualmente al país 
como inseguro. 

Los proveedores de solucio-
nes de blindaje han podido 
notar el aumento en la preo-
cupación de los particulares y 
empresas por la implementa-
ción de este tipo de tecnología 
que, aseguran, ya no es utilizada 
solo por segmentos de lujo o 

instituciones. “En los últimos tres 
años pasamos de una cotiza-
ción por semana a cinco por 
semana en la actualidad. Sería 
algo así como un 400% prome-
dio más”, cuenta Max Gárate, 
director general y encargado de 
diseños, desarrollos y evaluacio-
nes antibalísticas de Elemento 
Aire, especificando que, si bien 
los particulares son los que más 
cotizan, quienes más concretan 
son las empresas. 

Para Rodrigo Rivera, gerente 
general de Blindatek, este auge 
está vinculado con “el aumento 
descontrolado de la delincuen-
cia y el uso de armas que ha 
ido en aumento”. Actualmente 
en esa firma están trabajando 
con camionetas de protección, 
vehículos de escoltas o que 
transportan a pasajeros VIP, pero 
también con personas que 
trabajan en zonas complicadas 
y que al haber sido víctimas de 
un portonazo o una encerro-
na, buscan una solución para 
transitar seguros. “Hoy día se ha 
hablado más del tema y eso ha 
ido generando que esto no sea 
solamente un producto para las 
personas de alto nivel adquisiti-
vo”, puntualiza. 

Asimismo, los expertos coin-
ciden en que cada vez más 
empresas buscan protecciones 
para sus trabajadores, sobre 
todo cuando se trata de funcio-
nes vinculadas a traslados de 
grandes distancias o en zonas 
con alto nivel de riesgo.

Beneficios 
Dentro de los beneficios que 

entrega la implementación de 
esta solución se encuentra la 
sensación de seguridad que 
el blindaje genera a sus ocu-
pantes, debido a que actúa 
como un escudo protector ante 
agresiones físicas, de elementos 
contundentes o de impactos 
balísticos, y a que otorga un 
tiempo de acción al momento 
de un ataque. 

“El blindado inicialmente otor-
ga tiempo: cuando comienza el 
acto de violencia, tú puedes de-
terminar si quedarte solo a bordo 
del vehículo esperando la ayuda 
o si puedes seguir en marcha sin 
pasar a llevar a alguna persona 
en el área”, explica Gárate.

Sin embargo, al ser una indus-
tria nueva que está comenzan-
do a masificarse, aún “existen 
varios temas que deben ser 
normados y regulados”, advierte 
Bunout. 

De todas formas, es bueno 
tener en cuenta que blindar 
un vehículo puede ocasionarle 
algunas modificaciones a nivel 
estructural: “Cada blindado 
coloca lo mejor de sí para que 
estéticamente su vehículo o 
estructura no pierda su estética 
original, pero esto traerá algunos 
cambios, como por ejemplo, el 
aumento de peso en el caso del 
vehículo o la inhabilitación de las 
ventanas traseras por seguridad”, 
precisa el director general de 
Elemento Aire.
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Elemento Aire representa en Chile a 
Grupo Inbra, compañía brasileña que es una 
de las más grandes en Sudamérica en el 
rubro de blindaje, con 44 años de expe-
riencia y el respaldo del fabricante Dupont. 
Elemento Aire importa a nuestro país parte 
de los elementos de blindaje, pero todos los 
desarrollos se generan en Chile, así como 
también el 55% del producto final. “Esto 
nos permite realizar una evaluación más 
certera y personalizada, logrando solucionar 
problemas de postventa de manera rápida 
en cualquier parte de Chile, con personal 
altamente calificado”, afirma Max Gárate Grilli, 
director general de Elemento Aire.

La empresa ofrece productos como 
cascos, chalecos y escudos multiamenaza 
(anticorte/puñaladas y antibalas); insumos para 
la fabricación e implementación de blindaje 

automotriz y estructural como Kevlar en plan-
chas; vidrios blindados y acero antibalístico. 
En cuanto a servicios, desarrolla y personaliza 
chalecos multiamenaza, e ingeniería blindada 
estructural fija y móvil. Elemento Aire ha 
blindado un sinfín de elementos, como heli-
cópteros, trenes, vehículos, lanchas, aviones y 
maquinaria en general, con una tasa de éxito 
del 100% en su resistencia. 

Max Gárate recapitula: “Somos una de las 
empresas con mayor respaldo y más amplia 
gama de servicios de este rubro. Estamos 
preparados para responder a las necesida-
des del cliente según la amenaza latente 
a la cual pueda estar expuesto y siempre 
otorgando un paso más de protección ante 
cualquier eventualidad”.

www.elementoaire.cl

Desarrollo personalizado y amplia 
gama de soluciones de blindaje 
con alta tasa de efectividad
De la mano de un personal altamente calificado, Elemento Aire es una 
de las empresas con mayor respaldo y más amplia gama de servicios 
en el rubro de blindaje en nuestro país. En dicho contexto, cuenta con 
clientes particulares directamente y, a través de sus comercializadores 
oficiales como Grupo Malmo, también empresas principalmente de 
seguridad y organismos del Estado, incluyendo a las Fuerzas Armadas.

PUBLIRREPORTAJE

ELEMENTO AIRE:

S
egún una encuesta 
realizada en enero por la 
Cámara de Comercio de 
Santiago a alrededor de 

1.200 personas, más del 70% de 
los participantes dijo que percibe 
actualmente al país como inse-
guro. Y es que Chile ha estado 
viviendo un contexto complejo 
en torno a la seguridad por el 
aumento de robos, sobre todo los 
que involucran violencia, como 
los conocidos portonazos.

Este escenario ha llevado a 

que las personas opten por nue-
vas alternativas de protección en 
sus vehículos, donde el blindaje 
está tomando popularidad. Un 
proceso que consiste en “recu-
brir un área ya delimitada por 
la posible amenaza que pueda 
sufrir el usuario final”, explica Max 
Gárate, director general y en-
cargado de diseños, desarrollos 
y evaluaciones antibalísticas de 
Elemento Aire.

La técnica de blindaje varía en 
cada empresa y en las nece-

¿EN QUÉ CONSISTE EL 
PROCESO DE BLINDAR UN 
VEHÍCULO? 

rar a un kilómetro”.
Por otra parte, Maurice Bunout, 

gerente general de Blindek Car, 
señala que, dependiendo de las 
necesidades, existen blindajes 
parciales y totales del vehículo. 
A su juicio, el blindaje total da 
mayor discreción y seguridad, ya 
que para instalarlo se desarma 
todo el interior del vehículo para 
proteger las distintas áreas con 
materiales como vidrios y aceros 
balísticos o Kevlar tejido y trenza-
do, una fibra resistente al calor, el 
impacto y la tracción.

Lo que se debe considerar
Si bien blindar un vehículo 

puede ser una solución efectiva 
y segura, es un proceso costoso 
y limitante para cierto tipo de 
auto, puntualiza Max Gárate. 
“Para las evaluaciones de un 
blindado, hay una relación: si 
es más grueso y pesado es más 
barato. Por el contrario, si es 
más delgado y liviano es más 
costoso”, dice. A partir de ello, 
si se aplica un peso que no sea 
óptimo a un auto pequeño, por 
ejemplo, este “puede que sufra 
en su movilidad o reacción de 
frenado, deteriorando muchos 
componentes de manera prema-
tura”, agrega Gárate. 

“La restricción de motor y de 
plataforma hace que el universo 
de autos a utilizar sea mucho 
más acotado”, coincide Rivera. 

No hay una receta única. El blindaje de un 
auto depende de múltiples factores, desde las 
características del vehículo hasta el tipo de 
amenaza que se pretende prevenir. Pese a ello, los 
expertos dicen que es una técnica cada vez más 
demandada. 
POR PAULINA SANTIBÁÑEZ T.

sidades de cada cliente, dice 
Rodrigo Rivera, gerente general 
de Blindatek, quien divide este 
proceso en dos grupos: el urbano 
y el pesado. El primero está 
destinado a entregar protección 
“frente a un ataque con un arma 
de puño”, explica, mientras que 
el segundo “es el blindaje para 
armamento de largo alcance. 
Significa que yo te puedo dispa-
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Hoy en Chile somos testigos del actuar cada 
vez más violento de los delincuentes, quienes 
utilizan métodos más agresivos y en ocasiones 
con armas de grueso calibre para cometer 
delitos como encerronas y portonazos. 

La recomendación es no oponer resistencia 
ante delincuentes que amenazan con armas 
de fuego; sin embargo, la garantía de salir ileso 
ante un ataque de esta naturaleza es cada vez 
más incierta.

Ante dichos desafíos, han surgido nuevas 
alternativas en el mercado para proteger a los 
conductores que buscan mayor seguridad en 
un escenario más complejo. Una de ellas es la 
que representa Blindatek, empresa que se espe-
cializa en el diseño y producción de una amplia 
gama de vehículos blindados. “Nuestra propues-
ta de valor es entregar seguridad real con un 
producto técnicamente impecable, cuidando la 
estética original del vehículo  que permita prote-

ger a los ocupantes frente a un ataque violento 
con armas de fuego”, afirma el ingeniero Rodrigo 
Rivera,  gerente general de Blindatek. 

El ejecutivo agrega que, al realizar el trabajo 
de blindaje en un vehículo, lo primero que 
debemos entender, es el riesgo ante el cual 
el cliente está expuesto y se quiere proteger, 
“porque no es lo mismo si se quiere proteger 
para un ataque con armas de 9mm o si el ries-
go del cliente es que pueda ser atacado con un 
fusil de largo alcance; son riesgos diferentes, 
pero para ambos casos podemos ofrecer el 
nivel de blindaje requerido”, explica.

Blindatek ofrece alternativas de blindaje 
de vehículos que protegen a los ocupantes de 
posibles disparos en medio de un asalto, res-
guardando tanto la carrocería como los vidrios. 
Para las zonas transparentes se reemplazan 
todos los cristales originales del vehículo por 
cristales balísticos certificados, resistentes a los 

impactos de las armas de fuego. En el caso de 
la carrocería, esta se cubre con material especí-
fico para los calibres y armamento ante los que 
el cliente requiera protegerse, entre los cuales 
destacan fibras de aramida, aceros especiales y 
materiales cerámicos. 

Los neumáticos y compartimentos del motor, 
también son protegidos con distintas técnicas 
que Blindatek ha incorporado, buscando los 
mejores componentes y proveedores a nivel 
internacional.  

Los blindajes entregados por Blindatek 

cuentan con certificación 
internacional y nacional para 
todos sus componentes, a 
través de pruebas balísticas 
realizadas por organismos 
competentes para acreditar 
su resistencia. Estos están-
dares, sumado a un equipo 
de profesionales altamente 
calificados, configuran una 
sólida propuesta de valor.

Además, la empresa 
realiza un trabajo para 
proteger la cabina de modo 
de generar una cápsula de 

seguridad 360° para sus ocupantes, utilizando 
para ello los materiales adecuados. 

Rodrigo Rivera finaliza: “En Blindatek 
tenemos una apuesta técnico-comercial de 
excelencia, única en el país, con un proceso 
industrial e infraestructura que nos respalda 
desde hace más de treinta años, presentes en 
mundo automotor, hoy en Blindatek protege-
mos tu vida”.

www.blindatek.cl

BLINDATEK:

Soluciones de blindaje para una amplia gama de 
vehículos para proteger la vida de las personas
“En Blindatek protegemos tu vida”. Ese es el lema de esta empresa 
experta en el blindaje de vehículos, que implementa las mejores prácticas 
en innovación tecnológica, diseño y gestión de la calidad, creando 
vehículos blindados que garantizan seguridad y protección.

PUBLIRREPORTAJE

La empresa implementa las mejores prácticas disponibles en el mercado para el 
blindaje de vehículos. En la imagen, el ingeniero Rodrigo Rivera, gerente general 
de Blindatek. 
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Maurice Bunout, gerente general 
de Blindek Car, relata cómo han ido 
construyendo el camino de la empre-
sa desde sus primeros pasos: “Fue 
muy paulatino, de hecho, los prime-
ros 4 años blindábamos un promedio 
de 4 vehículos por año. Sin embargo, 
todo cambió desde octubre de 
2019, momento en que se produjo 
un gran aumento en la demanda de 
consultas. Al año siguiente, ya está-
bamos entregando un auto mensual, 
hasta llegar al 2022 cuando pudimos 
blindar más de 65 vehículos. En ese 
sentido, nuestro crecimiento sin duda 
ha sido vertiginoso”.

A la hora de buscar las claves 
para poder tener éxito en este tipo 
de servicio, un aspecto fundamental 
es la tecnología que dispone Blindek 
Car. En materia de vidrios cuenta con 
el respaldo de Ballistic Technology, 
empresa colombiana con una trayec-
toria de 30 años que posee todas 
las certificaciones internacionales en 
sus productos. Los vidrios utilizados 
en los blindajes varían entre 21 y 22 
milímetros y están fabricados a partir 
de una composición de vidrios y 
policarbonato. En relación a todos los 
materiales con que trabaja Blindek 
Car, es relevante señalar que en 

nuestro país son certificados por la 
IDIC, organismo del Ejército de Chile 
que entrega apoyo técnico a los 
laboratorios de resistencia balística, 
armamento y municiones.

Respecto al proceso de instala-
ción de los blindajes y los detalles 
que se debe tener en consideración, 
Maurice Bunout agrega: “Nosotros 
mismos hacemos la instalación de los 
blindajes. Este trabajo es delicado, 
intenso y deben ser considerados 
muchos detalles. El auto se debe 
desarmar y armar completamente por 
parte de nuestros técnicos, posterior-
mente se entrega garantía ante cual-
quier desperfecto, y respondemos 
ante ello. En Blindek Car estamos 

apostando a generar una relación 
de largo plazo con nuestros clientes, 
para lo cual es relevante que nues-
tros servicios están asociados a una 
sólida red y velocidad de soporte”.

Blindek Car surge como una 
respuesta certera a una nueva 
necesidad en el mercado chileno. “El 
cambio de percepción de seguridad 
de nuestra población, ahora nos 
sitúa en un nivel más similar a países 
como Brasil, Argentina o Colombia. 
Las personas se han visto en la 
necesidad de moverse en este tipo 
de autos”, observa sobre este punto 
el ejecutivo.

Por último, también resulta 
relevante crear conciencia, porque 

a la hora de blindar un vehículo, el 
proceso no termina en la entrega. 
Por ello, en Blindek Car se preocu-
pan de acompañar al cliente. La idea 
es adoptar medidas como saber qué 
distancia tomar respecto a otro auto 
en un semáforo y tratar constante-
mente de ir cambiando las diferentes 
rutas que recorremos. La seguridad 
siempre debe ir acompañada de 
decisiones racionales, la misión es 
buscar seguridad por varias líneas 
paralelas, no sólo basta con blindar el 
vehículo, la idea es crear conciencia 
al respecto.

www.blindekcar.cl

BLINDEK CAR:

Pioneros en entregar soluciones de blindaje a 
automóviles particulares en Chile

Con una trayectoria 
de ocho años, Blindek 
Car ha ido ganando 
un espacio en nuestro 
mercado, respaldados 
por la tecnología de 
Ballistic Technology 
de Colombia, que les 
permite instalar vidrios 
con la mayor resistencia 
balística y habitáculos de 
automóviles recubiertos 
con Kevlar, un polímero 
que tiene la característica 
de poder detener 
municiones de hasta .44 
Magnum y acero balístico 
certificado.

PUBLIRREPORTAJE

H
ace cinco años era 
impensado que en Chile 
empezara a consolidarse 
un mercado de arrien-

do de vehículos blindados. Es la 
impresión que, en retrospectiva, 
tiene Mauricio Jara, gerente de 
Operaciones de la empresa Alta 
Prevención, quien puntualiza que 
desde hace dos años el escenario 

es otro, forzado por el incremento 
de la inseguridad y el crimen orga-
nizado en el país. 

Rigoberto Molina, director 
ejecutivo de Teletrans, cuenta que 
desde el estallido social las nece-
sidades del transporte corporativo 
cambiaron, y con ello, los reque-
rimientos de seguridad. “Esto se 
sigue incrementando con los gran-
des problemas de delincuencia y 
portonazos que estamos viviendo 
en el país”, dice el ejecutivo de 
esta firma que también ofrece el 
servicio en Colombia, Brasil y Ecua-
dor. Al comparar la demanda, 
asegura que la de Chile es mucho 
mayor. 

Antes eran solo los presidentes 
o diplomáticos quienes se movían 
en este tipo de autos. Ahora se 
suman como usuarios grandes 
empresas locales y transnaciona-
les, altos ejecutivos de otros países 

CRECE EL MERCADO DE 
ARRIENDO DE VEHÍCULOS 
BLINDADOS POR INCREMENTO 
DE INSEGURIDAD 

que vienen a Chile de visita y has-
ta artistas internacionales. Un perfil 
más de negocios. “Las empresas 
prefieren pagar un poco más a 
cambio de que sus ejecutivos se 
movilicen de manera segura”, 
señala Molina. 

“Mes a mes recibimos más 
consultas, y todo tiene relación 
con cómo nos están viendo desde 
el extranjero, pues son quienes 
finalmente solicitan este servicio”, 
detalla Maurice Bunout, gerente 
general de Blindek Car.

Jara ha detectado mayor inte-

rés por este tipo de tecnología en 
las salmoneras y en la agroindus-
tria: “Estas industrias están siendo 
afectadas en las carreteras por 
verdaderas bandas especializa-
das que son capaces de hacer 
desaparecer en minutos camio-
nes completos con productos de 
exportación, valorados en varios 
millones de pesos”.

Molina señala que el interés 
también está en los rubros de 
energía, laboratorios, ingeniería 
y tecnología. “Paralelamente 
hemos experimentado una alta 

Antes era común que 
presidentes o diplomáticos 
se movieran por la ciudad 
en un auto de estas 
características. Hoy, CEOs 
extranjeros y locales, 
empresas grandes y 
artistas internacionales 
arriendan con frecuencia 
vehículos de este tipo, 
cuentan tres firmas que 
ofrecen el servicio. 
POR AIRAM FERNÁNDEZ

demanda de vehículos blindados 
para artistas consagrados que se 
presentan en Chile”, añade. 

Jara sostiene que las proyec-
ciones para el segundo semestre 
y el próximo año son al alza, y que 
desde ya se están preparando 
para poder responder.  

“Siguiendo las proyecciones de 
los últimos tres años, pensamos 
que la demanda debiera llegar 
al doble que en 2023”, dice Jara, 
y recalca que ello se debe a 
que se han ido derribando mitos, 
como que este tipo de autos es 
muy difícil de conducir o que por 
estar blindados tienen un valor 
prohibitivo.

En cambio, Bunout estima que 
en el mediano plazo habrá “una 
estabilización”, aunque coincide 
en que es una industria que llegó 
a Chile “para quedarse”.
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Con más de 16 años de trayectoria en el 
mercado, Alta Prevención es una empresa 
especialista en soluciones de blindaje para 
vehículos, a través de sus servicios de Blinda-
je Balístico, Láminas de seguridad y Arriendo 
de vehículos blindados. “Nuestra propuesta 
de valor como empresa se basa en ofrecer 
productos y servicios de blindaje balístico y 
láminas de seguridad, inspirados en cinco pi-
lares fundamentales: alta calidad y tecnología 
avanzada; personalización y adaptabilidad; 
experiencia técnica; atención al cliente; y 
compromiso con la seguridad. Todo esto, con 
el objetivo de brindar una protección efectiva 
y confiable para las personas que confían en 
nuestras soluciones”, afirma Mauricio Jara, 
gerente de Operaciones de Alta Prevención, 
empresa que tiene sucursales en Concepción 
y Santiago para ofrecer a sus clientes total 
comodidad para realizar sus instalaciones.

A través de su servicio de Blindaje balís-
tico, Alta Prevención desarrolla soluciones 
con acero balístico y Kevlar, materiales que 
son certificados y testados bajo estándares 
de calidad internacional y de las marcas más 
reconocidas. En esa línea, según el requeri-
miento ofrece distintos niveles de seguridad: 
NIJ NIIIA (Resistencia: Armas de puño 9mm, 
3.57 y .44 Magnum) y NIJ NIII (Resistencia: 
Armas de puño 9mm, 3.57 y .44 Magnum y 
Fusil 7.62 x51mm).

En tanto, sus Láminas de Seguridad 
Extra Reforzadas son de micrajes especiales 
para vidrios (8, 12 y 24 micras), que pueden 
someterse a faenas peligrosas o simple-
mente para mayor seguridad ante un ataque 
delictual. Estas láminas también se encuentran 
debidamente testeadas, certificadas y bajo 
la normativa Chilena. Con este servicio, Alta 
Prevención desarrolla convenios especiales 
con empresas y automotoras.

Adicionalmente, la compañía cuenta con el 
servicio de Arriendo de vehículos blindados, 
poniendo a disposición su diversa flota de 
vehículos, donde los clientes pueden elegir 
desde una Pick Up como la Nissan Navara, 
hasta un auto de lujo como el Volvo XC60 en 
niveles NJ III A y resistencia al fusil 5.56. 

Para todos estos servicios, Alta Prevención 
dispone de un equipo profesional y técnico 
de primer nivel, que desarrolla una detallada 
solución según cada necesidad. Mauricio Jara 
complementa: “Alta Prevención destaca por 
brindar un servicio personalizado y orientado 
al cliente que les ayuda a elegir la solución de 
blindaje adecuada según sus requerimientos 
específicos en cada caso”.

En ese marco, los atributos más distinti-
vos del servicio de Alta Prevención son los 
siguientes:
• Asesoramiento experto: un equipo con 

profundo conocimiento y experiencia en el 
campo del blindaje balístico y las láminas 
de seguridad. En ese contexto, Alta Pre-
vención participa en distintas alianzas con 
empresas del sector en otros países y así 
se mantiene actualizada en temas de se-
guridad y las distintas técnicas delictuales 
para adaptar sus soluciones. 

• Análisis personalizado: antes de recomen-
dar una solución de blindaje, realiza un 
análisis personalizado de cada caso. Esto 
implica evaluar factores como el tipo de 
vehículo, el nivel de riesgo o amenaza al 
que está expuesto el cliente, las regulacio-
nes locales y las preferencias individuales. 
Este enfoque personalizado garantiza que 
se elija la solución de blindaje adecuada 
para cada cliente.

• Variedad de opciones: amplia gama de 
alternativas entre sus servicios, como por 
ejemplo, blindar un vehículo con los distin-
tos niveles que ofrece o poder ahorrarse 
todo ese proceso y comprar uno blindado 
y listo para usar, pero también pudiendo 
optar por un arriendo de un blindado. La 

idea de cada una de estas opciones es 
que el cliente cuente con la seguridad que 
requiere lo más pronto posible. 

• Demostraciones y muestras: para ayudar 
a los clientes a visualizar y comprender 
mejor las soluciones de blindaje, Alta Pre-
vención ofrece demostraciones y muestras 
de sus productos. Esto les permite ver y 
sentir de cerca los materiales utilizados, así 
como conocer las pruebas de calidad y los 
estándares de seguridad que respaldan 
su efectividad. Estas demostraciones 
ayudan a sus clientes a tomar decisiones 
informadas y a tener plena confianza en la 
solución de blindaje seleccionada.

• Transparencia y claridad: Alta Prevención 

destaca por su enfoque transparente y cla-
ro en la comunicación con los clientes, ex-
plicando claramente los beneficios, carac-
terísticas técnicas y limitaciones de cada 
solución. También proporciona información 
detallada sobre los costos asociados, 
los plazos de instalación y cualquier otro 
aspecto relevante. Esto asegura que los 
clientes tengan una comprensión completa 
y realista de lo que están adquiriendo.
Mauricio Jara finaliza al respecto: “Todo 

este portafolio de soluciones está diseñado 
para orientar a los clientes y ayudarles a elegir 
la solución de blindaje más adecuada según 
sus requerimientos y brindarles confianza en 
su elección”.

ALTA PREVENCIÓN:

Protección efectiva y confiable para 
las personas que confían en sus 
soluciones de blindaje para vehículos
Desde hace más de 16 años, Alta Prevención se ha enfocado en que sus clientes se sientan protegidos dentro de sus 
vehículos y espacios, a través de sus servicios de Blindaje Balístico, Láminas de seguridad, y adicionalmente, Arriendo 
de vehículos blindados. Alta calidad, tecnología avanzada, personalización, experiencia técnica, atención al cliente y 
compromiso con la seguridad, son los cinco pilares fundamentales de la compañía, y por lo cual cientos de instituciones, 
empresas y particulares los eligen para asegurar lo que más les importa.

A la vanguardia para ofrecer lo mejor
En Alta Prevención están siempre en la búsqueda de la vanguardia, y con dicho propósito 
sus representantes han viajado por distintos países para capacitarse y ofrecer al mercado 
chileno la mejor calidad y lo último en tecnología en Blindajes y Láminas de Seguridad. Son 
miles de vehículos y espacios resguardados por Alta Prevención y cientos de instituciones, 
empresas y particulares que los eligen para asegurar lo que más les importa.

www.altaprevencion.cl

Automóvil blindado con Kevlar. Blindaje de pickup de vehículo. Instalación de Kevlar, un polímero de gran resistencia.
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