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SOLUCIONES RENTAL

Tras una evolución positiva en la demanda, 
apalancada principalmente por la industria minera, 
los actores del sector delinean el segundo semestre 
de este año como un momento para capitalizar 
oportunidades emergentes y enfrentar desafíos 
estructurales. POR ANDREA CAMPILLAY 

HASTA 

30%
ESTARÍA AUMENTANDO 
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ARRIENDO DE 

MAQUINARIAS, SEGÚN 
JAN RUSCH, DE GRUPO 

TUS MÁQUINAS.

CASI US$

130 
MIL MILLONES

ES EL ESTIMADO DEL 
TAMAÑO DEL MERCADO 

DE ARRIENDO DE 
MAQUINARIA EN EL 

MUNDO EN 2024, SEGÚN 
MORDOR INTELLIGENCE.

D
urante la pandemia, 
las restricciones vin-
culadas a la importa-
ción de maquinaria 

generó que muchas industrias 
apostaran por el arriendo de 
estas para mantener sus opera-
ciones y proyectos en marcha. 
Una tendencia que hoy se 
mantiene y que vislumbra múlti-
ples oportunidades hacia el fu-
turo, impulsada por el creciente 
enfoque en el desarrollo de 
infraestructura a nivel mundial. 
De hecho, según un informe de 
Mordor Intelligence, se espera 
que este mercado alcance 
cerca de US$ 167 mil millones 
para 2029. 

En Chile, “después de una 
etapa de acomodo de la in-
dustria y crecimiento marginal, 
ha tenido una evolución signifi-
cativamente positiva, funda-
mentalmente apalancada por 
el desempeño de la industria 
minera”, afirma el gerente ge-
neral de construcción, forestal, 
arriendos y usados de Komatsu 
Chile, Carlos Zapata. Algo que, 
asegura, se refleja especial-
mente en aquellas labores de 
apoyo que son extensivas en 
equipos de tamaño mediano 
y gran necesidad de disponi-
bilidad. 

Junto a la demanda del 
clúster minero, “estamos viendo 
también un incipiente aumen-
to de la demanda en el mundo 
forestal”, dice el cofundador 
de Grupo Tus Máquinas, Jan 

Rusch, ya que en ambas indus-
trias “cada vez es más necesa-
rio tener muy buenos sistemas 
para poder controlar que las 
máquinas estén con toda 
su documentación vigente”, 
comenta, haciendo alusión no 
solo a la documentación legal, 
sino también a los certificados 
de operatividad entregados 
por los fabricantes. 

Otro de los factores que 
explican el alza en la deman-
da de este mercado es la 
incertidumbre económica, que 
“ha generado que las empre-
sas posterguen decisiones de 
compra y de inversión”, apunta 
el CEO de RendaloMaq, Ariel 
Vaisman. En ese contexto, 
“muchas optan por arrendar 
equipos en vez de comprarlos, 
dada la flexibilidad que ofrece 
esta modalidad”, explica el 
ejecutivo. A ello, añade el 
desarrollo tecnológico y la di-
gitalización del sector, que han 
permitido facilitar el acceso 
a arriendo de maquinaria en 
regiones y zonas más aisla-
das donde tradicionalmente 
el proceso era más lento y 
presencial. “Actualmente en 

Chile, el arriendo representa 
aproximandamente un 23% 
del total de las compras de 
maquinaria, mientras que en 
países desarrollados como 
Estados Unidos y Reino Unido, el 
arriendo representa más de un 
50%”, precisa Vaisman, lo que, 
a sus ojos, demuestra el gran 
potencial de crecimiento que 
mantiene este mercado en la 
región. 

Lo que viene 
Para el segundo semestre 

de este año, “se va a reforzar 
esta tendencia de crecimiento, 
porque todas las proyecciones 
que hace, por ejemplo, la Cor-
poración de Bienes de Capital, 
hablan de un aumento en la 
inversión de todo lo que está 
asociado al clúster minero 
y energía”, plantea Rusch, y 
detalla que, por ejemplo, a 
nivel interno su compañía está 
observando “un aumento del 
20% al 30% en la demanda” 
ajustado por los desafíos que 
enfrentan los proyectos a nivel 
de permisología. Además, ase-
gura que las compañías más 
pequeñas del país también ex-
perimentarán este aumento de 
demanda, por lo que deben 
prepararse con herramientas 
de digitalización. 

“Esperamos mejores noti-
cias para el mercado de la 
construcción (movimiento de 
tierra propiamente tal), mayor 
dinamismo en la obra pública 

y mejores perspectivas en el 
mundo forestal”, complementa 
Zapata, quien también delinea 
grandes desafíos en la incur-
sión de nuevos modelos de 
equipos, con mayor seguridad, 
tecnología y confort para sus 
operadores, “con especial foco 
en la productividad y el cuida-
do del medio ambiente”.

Por su parte, Vaisman 
asegura que el mercado de 
arriendo de maquinaria en 
el país se encuentra en una 
etapa de transformación 
dinámica y estratégica. Por 
ello, asegura que la segunda 
mitad del 2025 “se perfila como 
un período crucial” donde las 
empresas del sector deberán 
tomar decisiones clave para 
capitalizar las oportunidades 
emergentes y enfrentar los 
desafíos estructurales. Y si bien 
las plataformas digitales están 
dinamizando la gestión de los 
arriendos, plantea que también 
existen tensiones importantes 
como la escasez de equipos 
especializados, producto de 
disrupciones logísticas y una 
alta demanda sostenida que 
puede afectar la continuidad 
de obras o incrementar los 
costos de arriendo. “En este 
contexto, las compañías que 
logren adaptarse mediante la 
digitalización y optimización de 
procesos, junto a estrategias de 
mitigación de riesgo serán las 
que lideren el mercado en los 
próximos años”, concluye. 

LAS OPORTUNIDADES QUE EL 
2025 TRAE PARA EL MERCADO 

DE ARRIENDO DE MAQUINARIAS
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Calidad, velocidad y respaldo. Bajo esas 
premisas, Tecno Fast Rental se posiciona 
como un aliado clave para sectores como 
salud, educación, eventos, retail y corporati-
vo, que requieren infraestructura inmediata y 
versátil para sus operaciones. 

Su servicio de venta y arriendo, dispo-
nible a lo largo del país, entrega soluciones 
modulares de alta tecnología, diseño y 
calidad, que pueden ser configuradas para 
distintos usos: oficinas, consultas médicas, 
salas de clases, tiendas, así como instalacio-
nes para eventos.

“Nuestras soluciones están diseñadas 
para responder con rapidez y eficiencia, 
garantizando espacios funcionales listos 
para operar en tiempo récord”, asegura 
José Tomás Errázuriz, gerente de Tecno Fast 
Rental&Home. 

Estas instalaciones pueden ampliarse o 
reubicarse según las necesidades de cada 
proyecto, y construirse en plazos expeditos. 
Esto permite a las empresas optimizar recur-
sos, mejorar su productividad y ofrecer a sus 
equipos espacios cómodos que contribuyen 
a mejorar su calidad de vida.

Tecno Fast Rental: espacios modulares 
operativos en tiempo récord
La compañía ofrece módulos para todo tipo de aplicaciones, desde 
oficinas, salas de clases hasta instalaciones para eventos, entre otros.

PUBLIRREPORTAJE

E
n un contexto donde las 
compañías buscan ser 
cada vez más ágiles y 
eficientes en la gestión de 

sus recursos, el leasing operativo 
ha tomado especial relevancia al 
delegar la gestión de sus vehícu-
los a empresas especializadas. 

Se trata de una “opción de 
arriendo de flota, por un plazo 
mayor o igual a 12 meses, al 
que una empresa de cualquier 
industria puede acceder”, explica 
el subgerente comercial de Salfa 
Rent, Nicolás Salinas. De esta 
manera, la empresa no necesita 
realizar una gran inversión inicial, 
ni tampoco ocupar su capital de 
trabajo para compra de activos, 
“sino que pagará un servicio 
de arriendo en una sola cuota 
mensual (...) que incluye todos 
los gastos y trámites asociados 
al vehículo”, precisa el ejecutivo. 
Una modalidad “muy útil cuando 
se trata de equipos de rápida 
obsolescencia y depreciación”, 
dice el subgerente comercial de 
leasing de Latam Trade Capital, 
Fabian Gaete. 

Entre sus ventajas, este modelo 

LEASING OPERATIVO: EL MODELO QUE ACELERA 
LA EFICIENCIA Y SOSTENIBILIDAD EMPRESARIAL

negocios de MITTA, Marco Bizzarri, 
menciona entre las ventajas 
una mejora en el flujo de caja, 
beneficios contables y fiscales y la 
tercerización del mantenimiento. 

Las proyecciones de la industria 
van en línea con el crecimiento 
económico moderado que se 
espera para este 2025. 

“Nuestras perspectivas de cre-
cimiento, por las tendencias que 
vemos en este primer cuatrimes-
tre, son en torno al 8%”, proyecta 
Bizzarri. Una visión compartida 
por Erazo, quien asegura que 
este modelo tiene un “espacio 

importante de expansión”, a 
medida que las empresas buscan 
optimizar costos, digitalizar sus 
operaciones y avanzar hacia 
flotas más sostenibles. 

Julio Silva, gerente general de 
la Asociación Chilena de Empre-
sas de Leasing, añade que en el 
caso del leasing financiero, “el 
crecimiento de la industria está 
directamente relacionado con 
el crecimiento del producto”, y 
detalla que, a enero de este año, 
este mercado cuenta con 25.723 
empresas arrendatarias y 220.649 
bienes en financiamiento. 

Este modelo de negocio 
se ha transformado 
en una herramienta 
estratégica para las 
empresas que buscan 
flexibilidad, ser más 
eficientes y tener mayor y 
mejor acceso a equipos 
de última tecnología, por 
una cuota mensual.
POR ANDREA CAMPILLAY 

“ofrece la tranquilidad de mante-
ner siempre la flota actualizada, 
sin costos imprevistos ni gestiones 
adicionales”, afirma el subgerente 
comercial de Gama Mobility, Vic-
tor Erazo. Detalla que este suscita 
un gran interés en sectores como 
minería, telecomunicaciones, 
construcción y servicios industria-
les. No obstante,  dice que cada 
vez son más las empresas de 
servicios, logística, retail e incluso 
startups las que están explorando 
este modelo. 

Por su parte, el general mana-
ger de DLL para Chile y Argentina, 

Heverton Mata, plantea que en el 
país este modelo está adquirien-
do un papel clave en la transición 
energética y la sostenibilidad, 
ya que “facilita la adopción de 
tecnologías más limpias, como 
vehículos eléctricos y maquinaria 
eficiente en consumo energé-
tico”. Asimismo, el gerente de 
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Conscientes de que el mercado del 
arriendo de maquinaria y camiones en Chile 
tiene varias alternativas, SK Rental marca la 
diferencia por tener el portafolio más amplio 
de equipos, tanto en Chile como en otros 
países donde opera. “Trabajamos con marcas 
reconocidas y confiables, lo que nos permite 
ayudar a nuestros clientes a sacar adelante 
sus operaciones de forma más segura, ren-
table y sustentable”, indica Gonzalo Navarro, 
Sub Gerente de Renting & Licitaciones.

Así, la compañía, perteneciente al Grupo 
Sigdo Koppers, busca ser un socio estratégico 
que escucha a sus clientes, entendiendo sus 
necesidades y armando una propuesta que 
les haga sentido. “Apoyamos los inicios de pro-

yectos liberando CAPEX, integramos nuestro 
Centro de Monitoreo de Flota, y ofrecemos 
logística especializada y capacitaciones técni-
cas”, comenta el Sub Gerente.

Su línea de negocios Renting es una 
modalidad que permite operar sin tener que 
hacer grandes inversiones de entrada, dado 
que sólo se considera el costo del canon 
mensual de arriendo. tanto implementaciones 
especiales requeridas, como servicio acredi-
tado en faena son parte de este canon. Y en 
esa misma línea, estamos avanzando hacia 
una oferta más limpia, con la incorporación de 
equipos eléctricos pensados especialmente 
para sectores como la minería, donde ya 
hay interés por hacer las operaciones más 

eficientes y con menor impacto ambiental. 
“La electromovilidad en maquinaria pesada 
ya no es algo lejano; es una oportunidad real, 
y queremos ser parte de ese cambio. Sin 
duda, marcará el futuro de muchas industrias”, 
asegura Gonzalo Navarro.

Ahora, el desafío permanente de SK Rental 
es seguir liderando el mercado del arriendo 
de maquinarias y equipos de apoyo, entregan-
do a sus clientes soluciones efectivas, con un 
enfoque más especializado y adaptado a cada 
industria, además de una oferta lo suficien-
temente flexible y robusta para responder a 
cada caso.

“Nuestra proyección es seguir creciendo, 
pero con foco en la sostenibilidad, eficiencia 
y cercanía con el cliente, especialmente en 
industrias clave como la minería, energía y 
logística”, Gonzalo Navarro.

Para más información, visita  
www.skrental.com

PERMITE OPERAR SIN TENER QUE HACER GRANDES INVERSIONES DE ENTRADA 

SK Rental potencia una modalidad 
de Renting más ágil y especializada
Avanza hacia una oferta más limpia, con la incorporación de equipos 
eléctricos pensados especialmente para sectores como la minería, donde 
ya hay interés por hacer las operaciones más eficientes y con menor 
impacto ambiental. 

PUBLIRREPORTAJE

El modelo de Renting de SK Rental permite adaptarse, invertir en 
equipos nuevos sin grandes desembolsos y moverse con agilidad. 
“Con más de 26 años en este rubro, tenemos la experiencia y las 
herramientas para acompañar a nuestros clientes en sus nuevos 
desafíos”, precisa Gonzalo Navarro.
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El arriendo de 
infraestructuras modu-
lares es una tendencia 
creciente, impulsada por 
la necesidad de solucio-
nes rápidas, flexibles y 
sostenibles en proyectos 
de diversas industrias. 
En este contexto, Promet 
—empresa especializada 
en construcción modular 
con más de 35 años de 
trayectoria— ofrece en 
arriendo una amplia gama de soluciones 
modulares, adaptándose a las distintas 
necesidades del cliente y el mercado. 

La filial de Cintac cuenta con dos 
líneas de arriendo de módulos: rental y 
proyectos. En la primera arrienda módu-
los como baños, oficinas y dormitorios, 
con transporte, montaje y retiro inclui-
dos. La línea segunda, en tanto, ofrece 

proyectos modulares de mayor tamaño 
para arriendo, con proyectos como 
colegios, hospitales, cuarteles y locales 
comerciales, algunos de los cuales han 
sido premiados internacionalmente. 

Así, el equipo de Promet pone su 
experiencia al servicio de proyectos 
que requieren soluciones ágiles y 
sostenibles. 

Espacios que se adaptan 
a tu negocio: soluciones 
modulares a medida con Promet
Con una oferta de módulos en distintas escalas, Promet entrega 
soluciones versátiles para múltiples sectores, combinando 
experiencia, eficiencia y compromiso con la sostenibilidad.

PUBLIRREPORTAJE

C
on la creciente concien-
cia sostenible que están 
teniendo las industrias 
y ante el avance de 

las regulaciones ambientales, los 
arriendos de maquinaria y vehí-
culos están transformándose sin 
vuelta atrás. Frente a la necesidad 
de reducir la huella de carbono, el 
camino hacia tecnologías limpias 
ha llevado al desarrollo de equipos 
eléctricos, híbridos o con mayor efi-
ciencia energética, una oportuni-
dad para el desarrollo tecnológico, 

la optimización 
operativa y la dife-
renciación competitiva 
en el mercado, entre 
otros puntos.

Actualmente, todas las máqui-
nas nuevas y las que están en stock 

Soluciones eléctricas, 
híbridas y de bajo 
consumo energético 
están ganando terreno 
en el mercado del 
arriendo, abriendo 
paso a nuevas 
oportunidades de 
innovación para la 
industria.
POR MACARENA PACULL M.

para el clúster minero cumplen con 
todas las regulaciones ambientales, 
dice el cofundador de Grupo Tus 
Máquinas, Jan Rusch, quien explica 
que hubo un cambio de regula-
ción ambiental o de normas de 
medio ambiente y los nuevos equi-
pos las cubren. “Son, en general, 
máquinas bastante limpias, entre 
comillas, aunque quemen diésel”, 
comenta.

Este mercado ha ido evolucio-
nando hace un tiempo por medio 
del uso de maquinarias sustenta-
bles y eficientes energéticamente, 
y por normativas de emisiones 
más avanzadas -particularmente 
Tier 4-, “que emite menos material 

particulado, reduce significativa-
mente los NoX y también reduce el 
CO2 producido en su operación”, 
dice el secretario general de la 
Asociación Nacional Automotriz 
de Chile (ANAC), Diego Mendoza. 
A su juicio, esto ha llevado a varias 
compañías a invertir en renovación 
de maquinarias con este tipo de 
tecnologías, desde que se publicó 
el decreto de normas de emisiones 
para maquinarias a nivel nacional, 
“algo inédito en nuestro país”.

Mendoza señala que su impac-
to, al ser una norma general, se ha 
dado en todos los sectores. “Vimos 
anticipadamente a la minería, la 
construcción y a otras industrias 
específicas de obras civiles, adqui-
riendo este tipo de maquinarias 

eficientes que les 
permiten tener una 

operación responsable 
ambientalmente”, co-

menta, pero enfatiza que el 
desafío está en seguir avanzando 
en el recambio de maquinarias 
antiguas, que son las más conta-
minantes, por este nuevo tipo de 
tecnologías.

Rusch agrega que en la industria 
están viendo un aumento sistemá-
tico en la demanda de equipos 
eléctricos, aunque advierte que 
estos tienen que ganar un espacio, 
superando las dudas que generan 
en términos de productividad y 
operatividad.

Reducir emisiones
El subgerente comercial de 

Maquinaria de Salfa Rent, Gui-
llermo Correa Lira, explica que 

las principales 
tecnologías que se 
están incorporando 
son sistemas de 
combustión híbrida 
que mezclan elec-
tricidad y gasolina, 
como también gas 
natural y gasolina. 

Por el lado del diésel, comenta 
que las marcas están sujetas a 
normas internacionales cada 
vez más estrictas que las obliga 
a disminuir las emisiones en su 
combustión, y resalta la comerciali-
zación de un aditivo para modelos 
más recientes que se compone de 
una disolución de urea que reduce 
drásticamente o elimina por com-
pleto la contaminación. 

En términos de las oportunidades 
en innovación, el experto asegu-
ra que el impulso de normativas 
como Euro 5 y 6 “nos permiten 
ser pioneros en la incorporación 
equipos y del conocimiento de las 
nuevas tecnologías, para donde 
apunta el cuidado de nuestro 
planeta”.

Este mercado ha ido evolucionando 
hace un tiempo por medio del uso de 
maquinarias sustentables y eficientes 

energéticamente, y por normativas 
de emisiones más avanzadas.

EL IMPULSO DE LA 
INDUSTRIA HACIA 
MAQUINARIAS  
Y VEHÍCULOS  
MÁS SOSTENIBLES
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L
as organizaciones de todos los 
tamaños han ido modificando 
su manera de gestionar flotas, 
y es por esto que el renting 

automotriz está siendo clave en la 
búsqueda de eficiencia, control de 
costos y agilidad, entre otras exi-
gencias. En este sentido, las empre-
sas están optando por alternativas 
más tecnológicas y con soluciones 
personalizadas.

Pese a que el leasing operativo 
es el medio principal de operación 
de una flota de vehículos, el renting 
está ganando terreno. Así lo señala 
el secretario general de la Asocia-
ción Nacional Automotriz de Chile 
(ANAC), Diego Mendoza, quien 
explica que su principal diferen-

MOVILIDAD CORPORATIVA:  
CÓMO EL RENTING AUTOMOTRIZ SE 
ADAPTA A LAS NUEVAS EXIGENCIAS

cia es que esta última alternativa 
viene con todo incluido, desde los 
seguros, permisos de circulación, 
peajes y hasta el consumo de ga-
solina cuando se trata de clientes 
particulares. También ayuda a las 
empresas a una renovación de 
flotas que les facilite incorporar 
tecnologías más sostenibles y 
eficientes.

Para el académico de la 
Facultad de Ingeniería y Ciencias 
de la UAI, Luis Aburto, la flexibilidad 
contractual se ha vuelto prioritaria, 
especialmente después de las 
disrupciones causadas por la pan-
demia. “Los contratos rígidos están 

El sector corporativo está requiriendo soluciones a 
medida y diversas prestaciones, tanto tecnológicas 
como logísticas y de eficiencia operativa, en línea 
con la sostenibilidad. POR MACARENA PACULL M.

siendo reemplazados por modelos 
que permiten ajustes durante su 
vigencia, como cambios en la 
duración, modificaciones en la 
composición de la flota o actuali-
zaciones tecnológicas”, plantea.

“Los vehículos más demandados 
son pick-ups, SUVs y comercia-
les, especialmente en sectores 
como minería, energía y servicios, 
tanto para operaciones en terreno 
como para traslado de personal”, 
especifica la subgerenta comercial 
de Rent a Car de Gama Mobility, 
Marcela Acevedo, quien asegura 
que está creciendo el interés por 
vehículos automáticos y eficientes, 
alineados con las metas de sosteni-
bilidad empresarial. 

Acevedo resalta, además, que 
la combinación de modalidades 
-desde arriendos por días hasta 
flotas para proyectos-, junto a 
servicios como entrega a domicilio 
y cobertura nacional, permite a 
las empresas operar con mayor 
agilidad y control de costos.

En términos de desafíos, el secre-
tario general de ANAC dice que 
apuntan a la eficiencia energética, 
la seguridad vehicular y vial, la 
economía circular, la adecuación 
del empleo en el sector automotriz 
y a la electrificación, así como a la 
incorporación de conectividad e, 
incluso, de internet de las cosas.
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